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Réseau de distribution bénévole KATAO

Intégration des producteurs - Mode d’emploi

Comment faire ?

· Désignation d’un référent « provisoire »

· Appel du producteur par le référent pour discuter avec lui et lui faire parvenir le dossier d’intégration (courrier, courriel).

· Délai de ~ 15 jours : rappel du producteur pour savoir s’il a bien reçu le dossier et s’il a besoin de précisions ou d’un coup de main pour le remplir.
· Renvoi du dossier par le producteur.

· Présentation à la réunion de distribution.
Vote à 75%.
En cas de non intégration ou d’ajournement : motivations de la décision.

· Rappel du producteur : retour sur la décision
Si non intégration ou ajournement : demande de précisions sur les points « bloquants ».
Le cas échéant et si possible mise en relation avec des personnes ressources pour « améliorer » ces points.
Si producteur local : invitation à présenter son activité lors d’une réunion de distribution ou d’une AG.


Réseau de distribution bénévole KATAO

Dossier d’intégration des producteurs
La charte du réseau KATAO

Les adhérents de KATAO s'engagent à :

1. Consommer prioritairement des produits locaux, sinon équitables, toujours écologiques.

2. Devenir ainsi des consommateurs responsables conscients de l'impact de leurs achats sur les hommes et la nature.

3. Se servir de leur argent en citoyens afin de refonder l'économie au service du bien commun et de l'utilité commune.

4. Privilégier l'esprit de coopération en acceptant de payer le prix juste d'un produit ou d'un service, condition nécessaire à la pérennité de son producteur dans la mesure où celui-ci s'engage à une totale transparence des coûts et à la traçabilité de ses produits.

 5. Tendre vers un comportement d'achat raisonné en prévoyant leurs besoins réguliers, évalués sur un an et payables en début de période. Ainsi ils permettent aux producteurs d'optimiser leur production et d'alléger leurs pressions financières.

6. Expérimenter, dans le respect de la loi et en accord avec ces principes, de nouveaux modes d'échange visant à rapprocher producteurs et consommateurs dans un esprit humaniste. 

Ils souhaitent que cette fidélité leur permette progressivement d'augmenter leur pouvoir d'achat sur le réseau par l'attribution de points KATAO (monnaie complémentaire SOL).

Ils sont conscients que cet engagement réduit de façon significative leur empreinte  écologique et dégage les ressources nécessaires à un développement humain durable, comme défini par le programme des Nations Unies lors de la commission de Brutland de 1987. 

Madame, Monsieur,

Vous avez été sollicité ou vous souhaitez intégrer le réseau KATAO en tant que producteur.

Cette intégration est soumise au vote (à 75% des membres) des adhérents du réseau (ou du nœud local). 
Ce vote se basera sur les éléments que vous voudrez bien apporter dans ce dossier.

Une visite sur votre site de production peut également nous permettre de comprendre votre façon de travailler et vous sera proposée par la suite.
Notre démarche est coopérative et constructive, il ne s’agit pas de porter un jugement sur votre travail et encore moins sur vous-même. Il s’agit d’évaluer votre compréhension et votre adhésion aux principes énoncés dans la charte.
Nous souhaitons dialoguer ouvertement avec vous avant, pendant et à l’issue de ce choix. N’hésitez pas à nous contacter pour avoir des compléments d’information sur telle ou telle question.
Nous nous réservons le droit de réviser chaque année la décision d’intégration d’un producteur au réseau. 

Cette grille s’adresse aussi bien à des petits producteurs agricoles qu’à des entreprises plus importantes. Merci d’adapter vos réponses à votre situation.

La mention d’un label reconnu (Nature et Progrès, AB, Max Havelaar…) est une forme de réponse, mais il est intéressant de savoir ce que vous faites au-delà.

Vous pouvez répondre « je ne sais pas », mais ce n’est pas le but…

Nous sommes tout aussi intéressés par ce que vous avez déjà mis en place dans votre activité que par ce que vous prévoyez de faire à l’avenir.
Nous pourrons vous recontacter pour un complément d’information sur tel ou tel point.

Local
Quel est le rayon géographique d’approvisionnement ET de commercialisation ?

De quelle manière l’activité participe au développement local du territoire ?...
	Ce que vous faites
	Ce que vous prévoyez de faire
	A quelle échéance ?

	
	
	


Equitable
Mes partenariats commerciaux sont-ils fondés sur le dialogue, la transparence et le respect, dans l'objectif de parvenir à une plus grande équité dans le commerce, notamment dans les échanges avec des acteurs de moindre « force » ?...
	Ce que vous faites
	Ce que vous prévoyez de faire
	A quelle échéance ?

	
	
	


Ecologique
Mon activité respecte-t-elle le vivant, la biodiversité, les cycles naturels, l’eau, l’air, les sols ? Quelles sont les conditions d’élevage des animaux ? Les matières premières sont-elles renouvelables ? Les consommations d’énergie et d’eau sont-elles minimisées ? Que deviennent les déchets produits ?...
	Ce que vous faites
	Ce que vous prévoyez de faire
	A quelle échéance ?

	
	
	


Traçabilité des produits
Connaissez-vous la façon de travailler de vos fournisseurs ? Avez-vous la possibilité de retrouver, pour un produit donné, la trace de toutes les étapes de sa fabrication et de la provenance de tous ses composants ?
	Ce que vous faites
	Ce que vous prévoyez de faire
	A quelle échéance ?

	
	
	


Conditions sociales
De quelle manière les salariés sont-ils représentés et participent-ils à la conduite de l’activité ? Sont-ils intéressés au résultat ? Quelles sont leurs conditions de rémunération et de travail (intérim, CDD, CDI, locaux, équipements, rendements…) ?

	Ce que vous faites
	Ce que vous prévoyez de faire
	A quelle échéance ?

	
	
	


Juste prix
Les prix permettent-ils une juste rémunération de votre travail en cohérence avec ce qui se pratique sur votre marché ?

	Ce que vous faites
	Ce que vous prévoyez de faire
	A quelle échéance ?

	
	
	


Transparence des coûts
Connaissez-vous votre prix de revient ? Quelle est votre marge ?

	Ce que vous faites
	Ce que vous prévoyez de faire
	A quelle échéance ?

	
	
	


Coopération
Etes-vous en capacité de nous informer dès que nécessaire de l’évolution de vos prix, de vos disponibilités de stock, éventuellement de gérer vos fiches produits sur notre site Internet ?
Etes-vous prêt à avancer avec nous dans la mise en place et l’utilisation d’une monnaie complémentaire (SOL) ?

	Ce que vous faites
	Ce que vous prévoyez de faire
	A quelle échéance ?

	
	
	


Informations complémentaires

Ce que vous jugez utile de préciser…

	Ce que vous faites
	Ce que vous prévoyez de faire
	A quelle échéance ?

	
	
	


Réseau de distribution bénévole KATAO

Dossier d’intégration des producteurs

Date : 


Pour le(s) nœud(s) de : 


Contact : 



tél / couriel : 



Nom du producteur : 

SIRET : 


Contact : 
 


Tél : 



Couriel : 



Adresse / CP/ Ville : 



Statut de l’entreprise (EARL, EURL, SARL, SA, SCOP…) : 



Chiffre d’affaires annuel : 



Part du chiffre d’affaires en produits bio / équitables… : 


Nombre de salariés : 



	Liste des produits 
que vous commercialisez
	Produits que vous souhaitez commercialiser 
via le réseau Katao
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Je soussigné, 
Fonction dans l’entreprise : 


· Atteste de la justesse des informations mentionnées dans ce dossier.
· Adhère, en tant que producteur, aux objectifs mentionnés dans la charte du réseau KATAO, à savoir : 
1. Relocaliser les processus de production et de commercialisation (matières premières, fournisseurs, clients…). 

2. Participer à des échanges commerciaux équitables.
3. M’assurer de la soutenabilité de l’impact de mon activité sur la nature.
4. Privilégier l'esprit de coopération en assurant une transparence des coûts et la traçabilité de mes produits en échange d’un engagement dans la durée, de délais de paiement courts, d’une visibilité sur les commandes.

5. Utiliser la monnaie en entreprise citoyenne afin de refonder l'économie au service du bien commun et de l'utilité commune.

6. Devenir acteur du réseau économique utilisant la monnaie complémentaire SOL.
7. Expérimenter, dans le respect de la loi et en accord avec ces principes, de nouveaux modes d'échange visant à rapprocher producteurs et consommateurs dans un esprit humaniste. 

8. Je prends conscience que cet engagement réduit de façon significative notre empreinte écologique et dégage les ressources nécessaires à un développement humain durable, comme défini par le programme des Nations Unies lors de la commission de Brutland de 1987. 

Fait à 
 

Le 


Signature et cachet

Réseau de distribution bénévole KATAO

Dossier d’intégration des producteurs

Nœud de : 



Date de la délibération : 



Nom du producteur : 


Nombre de votants : 


Nombre de voix « pour » : 


Nombre d’abstentions : 


Nombre de voix « contre » : 


Décision : 
intégration [image: image18.wmf] non intégration [image: image19.wmf]Ajournement  [image: image20.wmf]
En cas de non intégration ou d’ajournement : motivations de la décision
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